
SIMPLIFICĂ ȘI AMPLIFICĂ
pentru SOLOPRENORI care vor să nu mai fie SOLOPRENORI





peste 20 de soloprenori cu 

care am lucrat in ultimii 3 ani



Ce este un soloprenor?



Freelanceri Soloprenori Antreprenori 
Productie (expert)  CEO (MNG) +productie (Productie +) CEO 
Investitie = 0  Investitie = min  Investitie = more  
Echipă = 0  Echipă = externalizat  Echipă = more  

Venituri = fluctuante  Venituri = planificate  Venituri = bugetabile  

CONSTRUIESTE BRANDNU CONSTRUIESTE BRAND

Ce este un soloprenor?



Ce este deci un soloprenor?

Un manager (nu un expert!) care vrea 
să construiască un brand 



Ce NU merge în acest plan?
1. NU știu dacă vreau să fiu soloprenor sau vreau să fiu doar un freelancer (expert)

2. NU știu ce costuri (REALE!) am (hint: costurile reale sunt mai mari!)

3. NU știu / decid cui să vând (hint: încerc să vând tuturor și ajung să nu mai vând nimănui)

Soluție: coaching (1-4 sesiuni)(separat) + diagnoza de afacere (merită să fiu soloprenor?)

Soluție: analiză financiară (marje +costuri) + P&L (profit &loss) + reguli financiare (ce cum cheltui / 
investesc)

Soluție: marketing = profil client + value proposition + strategie + implementare strategie de marketing



Cum faci să construiești un brand în 
timp ce ești ocupat cu producția și 

livrarea către client?

SIMPLIFICI 
(tot ce nu e management și valoare livrată la client și brand)

 
și 

AMPLIFICI 
(doar ce e management și valoare livrată la client și brand) 



COACHING



DIAGNOZA

• Model de business 
• Analiză comercială (servicii, canale de vânzare, politici, 

piețe, concurenți) 
• Analiză marketing (eficiența politicilor de marketing) 
• Portofoliu de produse (ce vând, cum și cât de profitabil) 
• Profitabilitate (costuri, venituri, marje) 



STRATEGIA DE MARKETING

• Profil nou de client 
• Mesaje și content 
• Canale și promovare 
• Bugete si instrumente 
• Execuție 



P&L = DISCIPLINA FINANCIARĂ



P&L = DISCIPLINA FINANCIARĂ



Cum SIMPLIFIC?
1. Învățăm să spunem NU (restructurare portofoliu de servicii și produse, definire profil de client 
indezirabil, negociere)

2. Învățăm să recunoaștem situațiile în cre trebuie să spunem NU (oportunități vs ocazii)

3. Refacem (adică simplificăm) modelul de business (Care este cel mai simplu mod de a obține 
valoarea pe care am promis-o clienților mei?)



Cum AMPLIFIC?
1. Învăț să mizez pe clienții high value (CLV rulz!!)

2. Învăț să creez margine (menține produsul / serviciul dar crește valoarea)

3. Învăț cum să cresc eu (afacerea mea nu poate crește dacă eu nu cresc)



Trecerea de la soloprenoriat la 
antreprenoriat ține și de a avea 

un mindset nou dar și de a 
dezvolta competențe noi

Deci e nevoie și de coaching dar 
și de consultanță



http://www.apple.com/uk


4 sesiuni de lucru 
(coaching) + întâlniri de lucru

4 săptămâni 

500 euro / pachet

Doar aici 300 euro/pachet 4 săptămâni
Trimite nume, email, telefon la razvan@razvannicoara.ro

Prima sesiune gratuită - > decizie -> acces program

http://www.apple.com/uk
mailto:razvan@razvannicoara.ro


Ce simplifici azi?


